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Para vender más, 
hay que ser competitivo 
para competir hay que 
diferenciarse 

 
  

Contamos con la HERRAMIENTA para que su PYME sea exitosa 
 
 
 

BENEFICIOS 
 

• Contempla e integra todas las áreas de una empresa. 
 

• Circuitos optimizados para lograr el mejor resultado en el menor tiempo 
posible. 
 

• Fácil manejo y agilidad en el uso. 
 

• Lo asesoramos para que su empresa obtenga el mayor provecho en el 
uso de la tecnología informática y de gestión. 

   

 Sabemos lo que usted necesita 
Grandi y Asociados 
SU ALIADO TECNOLÓGICO 
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El Software de Gestión Comercial desarrollado por Grandi & Asociados permite 
administrar en forma integral la gestión de comercios y PyMes.  

 
Nuestra experiencia radica en haber trabajado por más de 25 años brindando soporte 

informático completo a diversos comercios. 
 
Gracias a todos estos años de trabajos realizados, conocemos el rubro y las 

necesidades de información en tiempo y forma del mismo.  
 
Es un producto diseñado para resolver los problemas de la gestión administrativa, 

comercial y financiera de comercios, pequeñas y medianas empresas. 
 
El Software de Gestión Comercial fue desarrollado para satisfacer plena y 

sencillamente los requerimientos de los circuitos administrativos y comerciales de toda la 
empresa: Ventas, Stock, Compras, Cuentas Corrientes, Fondos y Contabilidad. Esta 
herramienta tecnológica posibilita la integración de los circuitos, operación intuitiva y ágil, 
confidencialidad e información relevante al instante. Indispensable para la toma de decisiones. 

 
    Módulos disponibles: 

 
 

• Ventas 
• Compras 
• Stock 
• Cuentas corrientes 

• Cajas y bancos 
• Contabilidad 
• Consultas 
• Parametrización 

general 
 

 
Entre las características del software podemos destacar las siguientes: 

 
• Facturación electrónica con conexión directa al WebService de AFIP. 
• Compatible con todas las impresoras y tickeadoras fiscales. 
• Clientes, proveedores, representantes, transportistas, vendedores. 
• Depósitos, artículos, múltiples listas de precio de venta y compra. 
• Listas de precio. 
• Control de stock por unidades y envases. 
• Partidas de mercadería. 
• Agrupamientos y sub agrupamientos de artículos. 
• Compras (notas de pedidos, órdenes de compra, remitos y facturas). 
• Ventas (facturas, notas de crédito y notas de débito). 
• Emisión de comprobantes por lote. 
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• Régimen de percepciones en la facturación. 
• Retenciones a proveedores. 
• Liquidaciones de comisiones a representantes, comisiones. 
• Control de cheques propios y de terceros. 
• Gestión y conciliación de cuentas bancarias. 
• Cuentas corrientes de clientes y proveedores. 
• Impuestos: declaración jurada de IVA, retenciones y percepciones,  libro IVA compras y 

ventas. 
• Régimen de información de compras y ventas (RG3685). 
• Contabilidad integrada: Cálculo automático del IVA en la gestión de asientos. 

Exportación e importación del diario y sub cuentas. Asientos predefinidos. 
• Configuración personalizada de todos sus formularios. 
• Asignación de perfiles de acceso a las distintas opciones por usuario y programa. 
• Ayuda sensible al contexto en todas las opciones del programa. 
• Conexión con periféricos varios. 
• Generador de reportes, consultas y listados definibles y personalizados 
• Definición de impresoras por puesto de trabajo y/o comprobante. 
• Informes y estadísticas de utilización del sistema (auditoria interna). 
• Enlace con Excel y exportación de datos a otros sistemas. 
• Multiusuario. 
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MÓDULO VENTAS - EMISIÓN DE COMPROBANTES 
 

La emisión de comprobantes es sencilla. Deben estar definidos los comprobantes con 
anterioridad. 
 

Luego de seleccionar el comprobante e ingresando el código de cliente o proveedor 
según sea el caso, el sistema traerá los datos necesarios del mismo para emitir el 
comprobante. Para la carga de los productos que vamos a incluir en el comprobante, podemos 
ingresar el código de stock directamente, o bien, podemos seleccionarlo desde la lista. El 
precio de los productos podrá ser modificado en línea. Los clientes y proveedores pueden ser 
ingresados en el momento de la emisión.  

 
Podrá emitir: Notas de Pedido, Remitos, Facturas, Notas de Crédito, Notas de Débito, 

Cotizaciones, Órdenes de Compra, cargar las distintas Facturas de Proveedor, registrar la 
Recepción de Mercadería. 
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Pantalla de emisión de comprobantes. 

 
 
 
 
MÓDULO VENTAS - EMISIÓN RÁPIDA DE COMPROBANTES 
 
Permite la emisión rápida de facturas a través de un formulario con un panel gráfico de 

facturación. Este panel, puede operar con un monitor táctil. Permite el ingreso de códigos de 
productos, búsqueda de productos y consulta de precios. Para cerrar la venta, podemos 
seleccionar diferentes formas de pago y cliente para personalizar la facturación o utilizar los 
valores por defecto definidos en el sistema que permiten agilizar la tarea. 

 
Pantalla de facturación rápida 
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 MÓDULO VENTAS - BÚSQUEDA DE PRODUCTOS 
 
 En la búsqueda de productos, tenemos agrupados los mismos por grupo o rubro. Se 
pueden realizar búsqueda por código de artículo o descripción del mismo. El sistema nos irá 
mostrando en la grilla, los productos que coincidan con los parámetros que estamos indicando. 
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Panel de búsqueda de artículos 

 
 
 
 MÓDULOS VENTAS – FACTURACIÓN POR LOTES 
 

El sistema permite la emisión de comprobantes por lotes, definiendo perfiles de 
facturación previamente. Ideal para facturación de servicios mensuales. 
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MÓDULO VENTAS – CLIENTES 
 

Podrá registrar todos los datos de los clientes frecuentes. Definir el cliente por defecto 
para facturación rápida. Podrá configurar ciertos parámetros dentro de la ficha de cada cliente 
y generar el perfil de facturación por cliente. Por ejemplo, la condición de venta indicará a 
quien este emitiendo una factura, si puede realizar la venta en cuenta corriente. 
En la misma ficha, podemos visualizar el estado de cuenta del cliente, verificar artículos 
vendidos y obtener informes de ventas al cliente. 
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 MÓDULO VENTAS – CONDICIONES DE VENTA 
 

Podrá definir las distintas condiciones de venta con las que trabajará el sistema a la 
hora de facturar. En cuenta corriente puede definir el cálculo automático de importe de cuotas 
y fecha de vencimiento. 
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 MÓDULO VENTAS – COMISIONES POR VENTA 
 

Permite definir para cada uno de los vendedores, definidos en el sistema, qué 
porcentaje de comisión se le asignará por la venta de cada uno de los productos. 
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 MÓDULO COMPRAS - PROVEEDORES 
 

Podrá mantener una completa ficha con todos los datos de sus proveedores. Los 
proveedores podrán ser clasificados por tipo. Con los datos de los proveedores podremos 
gestionar la emisión de distintos comprobantes: órdenes de compra, órdenes de pago y notas 
de crédito por devoluciones de mercadería. 
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 MÓDULO COMPRAS – CONDICIONES DE COMPRA 
 

Maneja distintas condiciones de compra con las que trabajará el sistema. En cuenta 
corriente puede definir la cantidad de cuotas y la fecha de vencimiento. 
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 MÓDULO STOCK – FICHA DE PRODUCTO 
 

Permite el registro y mantenimiento de los artículos que forman parte del stock. 
Definiendo para cada producto, un código interno, indicar si se trata de un combo (producto 
compuesto), asignarle un proveedor habitual, una unidad de medida, asociarlo a una cuenta 
contable, el tipo de IVA, un impuesto interno si lo tuviese, el costo, una foto del producto, 
asociarle precios de venta y precios de compra. Además cada ficha de producto brinda la 
información de las existencias del mismo. 
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 MÓDULO STOCK – GENERAR LISTAS DE PRECIOS 
 

Permite generar múltiples listas de precio, utilizando varios criterios. Permite generar 
listas desde el costo de stock o desde otra lista existente. Podemos utilizar un porcentaje 
directo, un factor multiplicador, una fórmula. Este generador es muy potente permitiendo 
varios métodos de creación de listas, y optimizando de esta forma los procesos de alta y 
modificación de las mismas. Cada lista de precio puede tener definido precios de todos los 
productos del stock o de un grupo de ellos. Por ejemplo un agrupamiento de artículos, o los 
que cumplen ciertas condiciones, por tipo de IVA, por proveedor, por código. 
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 MÓDULO STOCK – AGRUPAMIENTOS DE ARTÍCULOS 
 

Esta opción permite crear distintas agrupaciones y sub agrupaciones para los productos 
o artículos del sistema, las que permiten una mejor organización de los mismos. 
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MÓDULO CUENTAS CORRIENTES – EMISIÓN DE RECIBOS 
 
Gestión de cartera de clientes. Permite el fácil ingreso de las cobranzas a los clientes, 

con múltiples formas de pago. Además ofrece un completo listados de las facturas sin cancelar 
y cuotas con sus fechas de vencimiento. La emisión de Recibos permitirá generar los 
movimientos correspondientes para la actualización de la Cuenta Corriente de los clientes. 

 
 



 
SOFTWARE de GESTIÓN COMERCIAL 

 
 

 

 
 
 

MÓDULO CUENTAS CORRIENTES – EMISIÓN DE ÓRDENES DE PAGO 
 
 Gestión de cartera de proveedores. La emisión de órdenes de pago posibilita la ágil 
carga de los pagos a proveedores, con múltiples formas de pago. Además muestra un 
completo listados de las facturas de proveedores sin cancelar y cuotas con sus fechas de 
vencimiento. La emisión de órdenes de Pago permitirá generar los movimientos 
correspondientes para la actualización de la cuenta corriente de los proveedores. 
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Pantalla de emisión de órdenes de pago a proveedores. 

 
 
 
 

MÓDULO CAJAS Y BANCOS – CIERRE DE CAJA 
 

La realización de los Cierre de caja es por turnos. Agrupando los movimientos de la caja 
en un parte de caja para realizar la rendición de caja al cierre de la misma. Podrá generar los 
informes impreso que desee con información del Cierre de Caja. Además permite el ingreso de 
Movimientos en Caja para realizar ajustes. 
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Pantalla de cierre de caja. 

 
 
 

MÓDULO CAJA Y BANCOS – TARJETAS 
 

Permite la administración de los cupones de tarjetas generados por compras y en 
cartera de los pagos con tarjetas de los clientes. 
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Pantalla carga de datos de cupones de tarjetas. 

 
 
 

MÓDULO CONTABILIDAD – PLAN DE CUENTAS 
 

Permite definir cada una de las cuentas que integrarán el Plan de Cuentas, el cual 
intervendrá en el ejercicio contable. Este plan de cuenta se ajustará a las necesidades de su 
actividad. Definiendo desde el nombre de la cuenta hasta la estructura del árbol del plan. 
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Carga del plan de cuentas 

 
 
 
 

MÓDULO CONTABILIDAD – ASIENTOS 
 

Permite administrar los asientos contables generados por el sistema. Por medio de esta 
opción se podrá ver los asientos que ha generado automáticamente el sistema, como así 
también modificar, eliminar o ingresar asientos nuevos. 
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Asientos contables registrados. 

 
 
 

MÓDULO CENTRAL DE CONSULTAS 
 

El Software de Gestión posee un lote de consultas predefinidas, que permite obtener 
informes de ventas, compras, stock, cuentas corrientes, contabilidad, caja, bancos. Mejora la 
calidad y visibilidad de la información. Facilidad de acceder a los datos de las distintas áreas. 
Información disponible e inmediata para la toma de decisiones. Satisface los diferentes 
requerimientos de información de la empresa. Logra un mejor manejo empresarial y eficiente, 
con datos precisos. 
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Pantalla de ingreso de criterios de búsqueda para realizar las consultas. 

 
 
 

AYUDA Y TUTORIALES EN LÍNEA 
 
 El sistema posee un menú de ayuda muy completo. Podemos acceder desde el menú de 
ayuda o bien, presionando la tecla F1 en cualquiera de las opciones del sistema, obtenemos 
ayuda relacionada. 
 

 
SEGURIDAD DE ACCESO A LA INFORMACIÓN 

 
Maneja distintos niveles de usuarios y permisos. Se pueden definir perfiles de acceso 

por usuario. 
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SOPORTE POST-VENTA 

 
Para atender sus consultas, contamos con un equipo de profesionales para brindarle un 

servicio de post venta que le asegura estar cubierto desde el primer día los 365 días del año.  
Brindamos soporte telefónico, por e-mail, Skype o asistido en forma remota. Manuales de 
Ayuda incorporados al sistema. 
 
 
 

DATOS DE CONTACTO 
 
Grandi y Asociados 
ERTIC SRL 
Corrientes 793 
(3100) Paraná 
Entre Ríos 
Argentina 
Teléfonos: 0343 4315594 – 4224983 
Desde fuera de Argentina: 0054 343 4315594 
e-mail: comercial@grandiyasociados.com 
www.grandiyasociados.com 
www.facebook.com/grandiyasociados 
Twitter: @grandiyasociado 

 
 
Nuestra empresa brinda SOLUCIONES TECNOLOGICAS INTEGRALES que complementan 

nuestras soluciones de Software: Hardware, Impresoras estándares, Fiscales, Centrales 
Telefónicas, Instalación de Redes,  Sistemas de Cámaras de Seguridad, Servicio Técnico. 

 
Además, diseño WEB, diseño gráfico e imagen. 

 
Grandi y Asociados 

Su Aliado Tecnológico 
 


